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10 reglas para un
emprendimiento

seguro

" Yo entrene 4 ainos para correr solo 20 “. Hay
personas que ,por no ver resultados en dos
meses se rinden y lo dejan.

A veces el fracaso se lo busca uno mismo “

Usain Bolt



REGLA 1

VALORACION DE LA SITUACION PERSONAL

Punto de Partida.

@ SITUACION PERSONAL

@ ME SITUO/ ME VALORO/ (C\\C:\ Nassalaw

@ PIENSO CREATIVAMENTE onsultores
@ ;EMPRENDO O NO ? 0. .
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REGLA 1 para un emprendimiento seguro

¢ p ~ SITUACION PERSONAL :debemos responder

1.- i Por qué quiero crear una empresa?

2.- iEstoy en crisis, desempleo ,etc ?

? 3.- DAFO personal

4.- FORMACION ADECUADA / ; ESTOY PREPARADQO?
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REGLA 2 \
~
-

)
¢TENGO UNA IDEA ? —

@ FUENTES DE IDEAS DE NEGOCIO
@ DAFO DE LA IDEA \

@ MI'IDEA ES UN MODELO DE NEGOCIO EN SECTORES
TRADICIONALES

@ MI'IDEA ES UN MODELO DE NEGOCIO “ DIGITAL . SECTORES DE
INNOVACION TECNOLOGICA

@ ;LA IDEA LA DESARROLLARE SOLO O ACOMPANADO?

/

~—
v



REGLA 3

BUSCAR FACTORES DE EXITO DE LA IDEA

A% b S/ @ OBJETIVOS PRECISOS
SR ly @ COHESION INTERNA7CONOCIMIENTO DEL NEGOCIO
P .\ ;' ) Y DEL SECTOR
e @ DIFERENCIACION . BUSCAR UNA DIFERENCIA EN M
D M IDEA
P @ FORMACION E INNOVACION NECESARIAS

@ ESTRATEGIAS EMPRESARIALES Y DIRECCION EFECTIVA
@ ESTRATEGIAS ACERTADAS DE COMUNICACION (

@ N assa |.a\X/ PLANES DE S.MEDIA )

onsultores @ CULTURA DE EMPRESA
@ CONOCIMIENTO DE LA COMPETENCIA



REGLA 4

SN CORREGIR FACTORES DE
Esta foto de Autor desconocido esté bajo licencia CC BY-SA FRACASO DE LA IDEA

@ DESCONOCIMIENTO DEL MERCADO AL QUE SE
DIRIGE

PRODUCTO O SERVICIO INADECUADO
ERRORES DE COMERCIALIZACION

SIN CAPACIDAD DE GESTION EMPRESARIAL
FALTA DE PLANIFICACION

DEFICIENTE COMUNICACION EMPRESA
ESCASA FINANCIACION
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http://mundoerp.com/blog/la-delgada-linea-entre-el-exito-y-el-fracaso-de-un-proyecto-tic/
https://creativecommons.org/licenses/by-sa/3.0/

REGLA 5

it
il

MIS FUENTES DE FINANCIACION
@ FONDOS PROPIAS
@ FONDOS AJENOS

@ PLANES DE INVERSION EN ACTIVOS PARA LA
EMPRESA

@ ALTERNATIVAS DE FINANCIACION (

(C'C':\\\ Nassalaw CROWDFUNDING)

i sté bajo licencia CC BY-SA

onsu ltO res @ OPCION AYUDAS Y SUBVENCIONES


https://loquesigue.tv/donde-invertir-mi-dinero-cuando-hay-inflacion/
https://creativecommons.org/licenses/by-sa/3.0/
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REGLA 6

ELEMENTOS DIGITALES NECESARIOS

@ CATALOGO DE HERRAMIENTAS DIGITALES
NECESARIAS

@ SOFTWAREYHADWARE ADECUADO

@ WEB/BLOGS/ CANALES TEMATICOS (
Youtube/Podcast, etc).

@ APARATOS INTELIGENTES ( TABLETS,ETC).
@ TECNOLOGIAS AVANZADAS ( 3D, DRONES, IA ,ETC)

Esta foto de Autor desconocido esté bajo licencia CC BY '


http://scherlund.blogspot.com/2018/06/double-incentives-in-hrm-asias-digital.html
https://creativecommons.org/licenses/by/3.0/
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REGLA 7

MARCA / NOMBRE COMERCIAL

@ ESTRATEGIA DE MARCA /NOMBRE COMERCIAL )
% 0 ¢ :
@ BRANDING . DESARROLLO E IDENTIFICACION EN EL MERCADO — A
@ REGISTROS
® .
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REGLA 8

FORMAS JURIDICAS ADECUADAS &

@ Formas unipersonales

@ Formas societarias

@ TRAMITES EN HACIENDA .- Conceptos bésicos
@ TRAMITES EN S. SOCIAL. Conceptos basicos. ®
@ Responsabilidades o
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REGLA 9 /Cé\ Nassalaw

PLAN DE NEGOCIO . HOJA DE RUTA

@ DESCRIPCION DEL PROYECTO

@ PRESENTACION DE PROMOTORES
@ PRODUCTO O SERVICIO

@ MERCADO AL QUE SE DIRIGE

@ ESTRATEGIA COMERCIAL

@ PLAN DE PRODUCCION Y CALIDAD
@ ORGANIZACION Y RR HH | J
@ PLAN JURIDICO ¢ "
@ PLAN ECONOMICO FINANCIERO
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REGIA 10

EMPRENDER ES ROMPER TU LINEA
DE SEGURIDAD .

¢ ESTAS DISPUESTO/A ELLO? Be \



https://rincondelemprendedor.es/programa-de-formacion-online-gratuita-para-emprendedores/
https://creativecommons.org/licenses/by/3.0/
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FALSOS MITOS DEL EMPRENDIMIENTO

1°. S| ERES AUTONOMO VAS A PERDER TU CASA

2°. SIEENDO AUTONOMO HACIENDA TE VA PERSEGUIR
3°. YO TENGO UN HERMANO , AMIGO,PRIMO , VECINO QUE ME HA DICHO QUE ESTO &\ %4
DE EMPRENDER ES ENDEUDARSE DE POR VIDA Y U
4°. TU LO UNICO QUE DEBES ES SABER VENDER Y DEL RESTO TE OLVIDAS \
5° PARA GANAR DINERO DEBES SACRIFICAR A TU FAMILIA, NO VA A TENER HORAS. )
6°. SI TIENES TRABAJADORES Y LOS DESPIDES TE QUITAN HASTA LA CASA
7°. SON SOLO QUEBRADEROS DE CABEZA {
8°. ADEMAS SIEMPRE VAS A PAGAR IMPUESTOS PORQUE LOS AUTONOMOS ESTAN!
LLENOS DE IMPUESTOS. \
9.°LO DEL PLAN DE NEGOCIO O PLAN DE EMPRESA ES UN CAMELO , TU PON TU
LOCALY COMIENZAS A VENDER . )
> 10°. YO SOY EL JEFE Y AQUi MANDO YO 0 /

YV VYV VY YV V VY

A\



“No hay secretos para el éexito.
Este se alcanza preparandose,
trabajando arduamentey
aprendiendo del fracaso.”

CONCLUSION

SER INTELIGENTE ES TOMAR LA
DECISION MAS ADECUADA EN EL
MOMENTO MAS ADECUADO

¢ESTAS PREPARADO/A?
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GRACIAS

www.nassalawconsultores.com
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