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¿Qué tienen en común todos 
estos núcleos de negocio?
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ESTRATEGIA
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¿Cual crees que es la razón 
por la cual tu dinero invertido 
en marketing no ve retorno?



El nuevo 
escenario digital

Publicar ≠ tener estrategia



Activos digitales
propios vs. prestados





Tu sitio web es el mejor activo 
de negocio

Tu web es tu negocio digital



Tu sitio web es 
un canal de ventas

Abierto 24/7. 
Escalable. 
Control total. 
Visibilidad en la búsqueda. 
Generación de leads.



La búsqueda es la 
primera intención de 

compra



SEO: atraer clientes 
sin gastar en 
anuncios

Un buen SEO es aparecer cuando tu cliente te busca en Google.



Estrategia SEO vs. 
Campañas en redes



Aspecto Estrategia SEO Campañas en redes sociales

Objetivo
Atraer tráfico orgánico y posicionar en 
buscadores. Generar visibilidad e interacción inmediata.

Duración del efecto
Largo plazo, resultados acumulativos y 
sostenibles.

Corto plazo, resultados mientras dura la 
inversión.

Tipo de plataforma Activo propio (tu web o blog).
Plataforma prestada (Meta, Instagram, TikTok, 
etc.).

Costo a largo plazo Inversión inicial, mantenimiento bajo. Gasto continuo por cada campaña o anuncio.

Alcance
Usuarios que buscan activamente lo que 
ofreces. Audiencia que se interrumpe con tu contenido.

Conversión
Alta, porque el usuario tiene intención de 
compra.

Baja o variable, depende del impacto del 
anuncio.

Medición Tráfico orgánico, ranking, leads cualificados. Impresiones, clics, engagement.

Ventaja competitiva Construye autoridad, visibilidad y confianza.
Requiere inversión constante para mantener 
alcance.

Ejemplo de uso
Artículos de blog, optimización web, palabras 
clave. Publicaciones, reels, campañas pagadas.



Factores clave para el SEO

1. Contenido de valor 

2. Palabras clave (Keywords) 

3. Experiencia de usuario (UX) 

4. Velocidad y rendimiento técnico

El SEO es trabajo, no magia. Pero da frutos constantes.



Embudo de Ventas Básico



e-commerce:
Vende 24/7



errores 
más comunes3Los



Depender solo 
de redes sociales1



2No invertir en 
Web propia ni SEO



3No tener un sistema 
de conversión



Tu web es tu negocio en el 
universo digital, 
el SEO es el camino que guía 
a tu cliente hasta él, 
y el e-commerce es la tienda 
que nunca cierra.
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www.neriomolina.com

neriomolina.com/consultagratis

Consulta gratuita

https://neriomolina.com/consultagratis

